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Bonsoir

Voici le topo de la journée de mardi matin avec I'alliance Deloitte-SAP:

e Lesrégles de fonctionnement énoncées a la rencontre de démarrage ont été respectées (réf. :
principes directeurs, regles de vie et autres régles de fonctionnement). Rien a signaler de
différent;

e Les sujets prévus étre couverts I'ont été (Architecture et technologie et Stratégie de mise en
ceuvre v-2);

e [’alliance a procédé a la présentation de sa stratégie d'infrastructure technologique.

e La Société a répondu a certaines interrogations de I'alliance concernant la présentation du
plan global de stratégie de mise en ceuvre (v1).

e La Société propose aux alliances de débuter, en paralléle, les premiéres phases des lots au

méme moment de la conception de la livraison LO (blue print)
L"alliance a demandé a I'équipe SAAQ des précisions concernant les éléments a inclure dans
la soumission, concernant la formation et les ressources qui recoivent la formation.
L’alliance a proposé trois scénario de stratégie de mise en ceuvre afin de valider avec la
Société la solution optimale a proposer dans la soumission amendée.

Voici le topo de la journée de mardi aprés midi avec I'alliance LGS-IBM-SAP:

e Lesrégles de fonctionnement énoncées a la rencontre de démarrage ont été respectées (réf. :
principes directeurs, regles de vie et autres régles de fonctionnement). Rien a signaler de
différent;

e Les sujets prévus étre couverts I'ont été (Architecture et technologie, succés factors en
collaboration avec I'équipe de SAP et Stratégie de mise en ceuvre v-2);

e [’alliance a procédé a la présentation de sa stratégie d'infrastructure technologique.

e La Société a répondu a certaines interrogations de I'alliance concernant la présentation du
plan global de stratégie de mise en ceuvre (v1).

e La Société propose aux alliances de débuter, en paralléle, les premiéres phases des lots et ce,
au méme moment que la conception de la livraison LO (blue print)

e Lalliance LGS-IBM-SAP remet en question la stratégie de mise en ceuvre afin de respecter le
calendrier proposé en fonction de la planification stratégique et de la date de début des
travaux. L'alliance évalue la possibilité de livrer le volet financier a une date autre que la fin
d’année financiere. Cette proposition a été découragée par le directeur du programme au
moment du dialogue compétitif.

e [’alliance annonce la possibilité de revoir I'utilisation d’une solution Cloud dans sa proposition
considérant I'avancée technologique dans le domaine depuis la date de dépot de la
soumission en avril dernier.

Général
e Le suivi quotidien des points d’attention que nous avons relevés a été soumis au responsable
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du dialogue. Ces points d’attention sont a considérer dans la poursuite des échanges pour
assurer I'équité et la transparence a I'égard des 2 alliances.

e Le responsable du dialogue et les autres intervenants de la SAAQ ont démontré clairement
leur sensibilisation au respect des principes d’équité et transparence.
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