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Stratégies analysées pour les besoins actuels

Signer un avenant pour couvrir Remplacer le contrat actuel
I’ensemble des besoins par de nouveaux contrats
I
Augmenter le contrat du montant requis par avenant pour e Produire un avenant d’augmentation de 10 % pour les
permettre la livraison de la L2 et L3 et le paiement des services professionnels requis pour L2

licences, services SAP et la maintenance de U’infrastructure

jusqu’en 2027 e Mettre fin du contrat actuel lorsque le montant total sera

ecoule (fin 2023)
Avantages :
e Respect des obligations prévues au contrat initial
e Respect de ’équité concurrentielle

e Exécution des travaux dans les meilleures conditions de
solidité et d’efficacité

e Lancer un processus contractuel pour signer un nouveau
contrat pour la maintenance et ’infrastructure

e Effectuer une transaction avec [’Alliance pour certaines
obligations non remplies par la Sociéte
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; ® Maintien de U’expertise et des ressources en place et aucun Inconvénients :

i delai pour debuter les travaux ) o

: e Non-respect de ’engagement de la Societe prevu au
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e Maintien des taux initialement prevus ey
Risque :
e Questionnements lors de la publication de |’avenant

e Mesure de mitigation : Préparation de lignes de
presse expliquant le contexte ayant mené a
I [’augmentation du contrat

stratégies d’acquisitions

e Perte d’expertise potentielle des ressources de [’Alliance
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| ¢® Effort important des equipes pour la mise en place d’autres
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Stratégies d’acquisition L3 et recommandation globale

Avenant au contrat actuel

Appel d’offres public

Gré a gre (13.2)
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